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Nasim cilem je rychlé a po-
hodiné vyrizeni hypotéky pro
Vase bydleni. Bezplatné vam
poradime. Nenechte si dikto-
vat podminky od bank a po-
radct. Sami si hypotéku

prizplisobte Vasim potfebam.
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Neprosli jste u n€které z bank? Nevadi..

Nikde neprojdu

Minimalni naroky na
prijem

Srovnani pozadavku
vSech bank

Pro zivnostniky, pocetné
rodiny i diichodee
Predschvaleni na misté

ProcC je Nikde neprojdu
spravnou volbou

»Uvér Vam nelze poskytnout!* Tak
tuto vétu uz minimalné jednou
slySelo mnoho znas. Poté, co jako
zadatelé spInime vSechny pozadavky,
vyplnime formulate a prineseme
potvrzené prijmy, banka nam suse
sdeli, ze dany produkt je pro nas
nedostupny. Uspokojivé vysvétleni
témér  vzdy chybi. Pritom staci
pomérné malo, abychom problému
prisli na kloub a penize nakonec
dostali.

Banky své produkty totiz casto cili
na vybrané skupiny obyvatel - at uz
s ohledem na ptijmy, vék, vysi tvéru
¢ typ nemovitosti. Kdyz pak ptijde
klient zadat o uvér a ,netrefi” se do
té své kategorie, pracovnik banky se
pak uz casto neobtézuje mu situaci
vysvétlit, ani mu nabidnout alterna-
tivni  teseni. Zadatel tak nabyva
dojmu, ze je pro banku neperspek-
tivni a na uvér nema Sanci dosah-

nout tady, ani nikde jinde.

Odmitnuti  uvéru je statisticky

mnohem castéji zpusobeno
nevhodnym doporu¢enim produktu,
nez nedostatky na strané klienta.
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zadatele, je Sance na dspéch nékoli-
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kandsobné vyssi.

Nikde neprojdu v praxi

Pavel 34 let a Jana 29 let, Brandys nad
Labem, koupé rodinného domu za 2
miliony:

Pavlovi a Jané se narodilo treti dité a
byt, ktery meéli od zaméstnavatele
pronajaty, uz jim zacal byt tésny.
Rozhodli se koupit diim se zahra-
dou, tak aby méla pocetna rodina
opravdu prostor. Pavel si spocital, ze
splatka 2 milionti na 30 let ho prijde
maximalné na 12 tisic mésiéné, coz
bylo pii ostatnich nakladech stale
tunosné. Kdyz si vsak nechal zpraco-
vat kalkulaci v bance, bankovni po-
radce mu oznamil, ze pifjem mu
vzhledem ke trem détem a manzelce
na matefské na hypotéku nestaci.
Rezervaci domu se tedy chystali
zrusit.

Na doporuceni svého spolupra-
covnika nas Pavel kontaktoval a ne-
chal si vypracovat varianty TFesSeni.
Byl pak velmi ptekvapen, kdyz hned
u dvou bank nejenze prijmové vy-
pouze vybrat jednu banku, ktera
nezapocitala do Pavlovych nakladt
zivotni minimum déti, a druhou,
ktera zvyhodnovala ve svych pod-
minkach mladé rodiny s détmi. Ze
dvou nabizenych variant si pak uz
Pavel vybral lehce sam.

Na prvni pohled neftesitelny pro-
blém se dal lehce odstranit tim, ze
se k zadateli pritadil odpovidajicl
produkt z hypoteéniho trhu.
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